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Mens adskillige
virksomheder

i branchen

for staldindretning
ligger underdrejet,
har det lille
sgnderjyske
hightech-“rma

pa omradet fart pa
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Adskillige virksomheder i
branchen for stalddesign,
fodringsanlaeg m.v. har det
sveert. Rigtig mange ligger
naermest underdrejet, mens
det relativt lille sgnderjyske
hightech-“ rma pa omradet,
Bopil A/S, Tandslet pa Als,
har fart pa.

»Vi har netop erobret en
afggrende position pa mar-
kedet i Norge. Det er sket
via det norske Felleskjgpet,
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»| farste
omgang
koncentrerer
Vi o0s om de
norske svine-
landmeaend,«
siger adm.
direkter og ejer
af Bopil A/S,
Jan B.Bonde.
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| erobrer det

som star for salget af stal-
dinventar, fordringsanlaeg
og meget andet til de nor-
ske landmaend. | fgrste om-
gang koncentrerer vi os om
de norske svinelandmeend,«
siger adm. direkter og ejer af
Bopil A/S,Jan B. Bonde.

Han og Bopil har bruget
op mod “re ar pa at traeenge
ind pa markedeti Norge. Nu
er det lykkedes, og det be-
tyder samtidig farvel til en
reekke andre “rmaer, som
hidtil har stdet bag leveran-
cer via Felleskjgpet til nor-
ske svinelandmaend.

» D et betyder, at vi udfaser
leverancer fra svenske Simia
og danske Aco Funki,« fast-
slar indkgbsdirekter Torgeir
Bleken, Felleskjapet.

Feelleskob

Det er ikke umiddelbart let
for en virksomhed at kom-
me ind pa det norske mar-
ked. Man kan saledes ikke
bare begynde med at szlge
direkte til de norske land-
maend. De kgber ind via Fel-
leskjopet og ikke direkte fra
producenten og szelgeren.
Bopil A/S har de seneste
par ar rustet sig til nye ti-
der. Det er sket, fordi dan-
ske svineproducenter ikke
har tjent mange penge. Det
har betydet, at der ikke har
veret de store summer til
nyindretning af stalde m.v.
Desuden har langsomme-
lig sagsbehandling i kom-
munerne lagt en ekstra dyne

over branchen. Samlet har
det veeret drsag til en lav ak-
tivitet, som Bopil har brugt
til at gearessigtil ny veekst.

»Potentialet i Norge er
stort. Det Igber i hvert fald
op i et tocifret millionbe-
lgb,« siger Jan Bonde, som
mener, at det danske ognor-
ske marked for Bopil er ve-
jen ud af krisen og begyndel-
sen pa ny vaekst.

Danmark er stadig det ab-
solut sterste og mest bety-
dende marked for Bopil. N ar
det norske marked ogsa er
interessant, haenger det sam-
men med, at de norske svi-
neproducenter tjener gode
penge pa slagtesvin. Det gi-
ver mulighed for investerin-
ger i nytogrationeltinventar
og systemer. | Norge er der
1400 svineproducenter, som
arligt producerer 800.000
slagtesvin. Bopil A/S er ogsa
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Ejer Jan Bonde via Pilebo ApS

Bruttofortjeneste 6,7 mio. kr.
Resultat for skat 2,1 mio. kr.
Resultat efter skat 1,6 mio. kr.
Egenkapital 2,6 mio. kr.
Antal ansatte 9

ke marked

staerk pa staldindretning og
mekaniseringi Sverige. Men
her gar det ikke alt for godt i
gjeblikket.

» Detkunnega bedrei Sve-
rige. Men nu koncentrerer vi
os om NorgeogDanmark og
seetter fuld damp under ked-
lerne,« siger Jan Bonde.

Torgeir Bleken siger, at
Felleskjopet med aftalen
med Bopil A/S er blevet en
mere komplet leverander af
staldsystemer, fodringsan-
leeg m.v. til de norske svine-
producenter.

»Vi er med aftalen blevet
en mere spaendende samar-
bejdspartner for vores kun-
der,« siger Torgeir Bleken og
understreger, at Felleskjgpet
pa det, han kalder »|-mek-
skuta« (indenders mekani-
sering) med aftalen er blevet
ekstrem staerk konkurrence-
maessigt.

Felleskjopeti Norgeer delt
op i tre geogra“ske pro”t-
centreog har en markedsan-
del pa 50 pct.irelation til in-
dendgrs mekanisering samt
pa op mod 85 pct. pa foder-
siden til norsk landbrug.
Omsaetningen i Felleskjopet
lgber opi et tocifret milliard-
belgb i norske kroner.
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borsen.dk/avisen ...
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